
Strumpor och underkläder av högsta kvalitet.
Idrottsföreningar, klubbar och skolklasser, 
tjäna 10.000:- eller mer på kort tid!

ENKEL FÖRSÄLJNING 
MED BRA FÖRTJÄNST

We make 
spo

rts
 g
ro

w

TJÄNA 

TILL LAGET

10.000:-ELLER MER



INNAN MAN KOMMER IGÅNG.
En kontaktperson utses som fungerar som ansvarig 
gentemot PLAYOFF. Personen måste vara myndig och 
får inte ha betalningsanmärkningar. Personen blir ansvarig 
för all kommunikation med PLAYOFF, sköter inkomna 
pengar och hantering av fakturor samt är den som  
informerar alla försäljningsdeltagare. 

KONTAKTPERSONENS UPPGIFTER.
Kontaktpersonen beställer försäljningsmaterial via 
hemsidan eller telefon från PLAYOFF: visningsprodukter, 
produktblad och beställningslistor till säljarna samt sam-
manställningslistor till kontaktpersonen. Kontaktpersonen 
uppger i samband med detta leverans- och fakturaadress. 
 
FÖRSÄLJNING.
Visningsprodukterna levereras till postens utlämningsställe 
där de hämtas av kontaktpersonen.  Visningskassar 
plockas samman genom att produkterna fördelas. 
(I vissa fall kan det bli några par med strumpor över. 
Dessa sparas då för att bli en del av leveransen till slut-
kund.) Innan försäljningen startar bör man samla de som 
skall sälja för att gå igenom materialet, t ex försäljnings-
listor och produktblad, samt tidplanen så att alla vet när 
överlämning av visningskassar skall ske.  Varje säljare får 
beställningslistor (som kan kopieras upp i större antal 
om det behövs) samt ett säljschema så att man vet under 
vilken period man skall sälja. Kontaktpersonen komp- 
letterar säljschemat med aktuella datum. 

LEVERANS OCH BETALNING.
När försäljningsperioden är över sammanställs det totala 
antalet på sammanställningslistan som mailas till PLAYOFF. 
Detta görs av kontaktpersonen. Leveransen som är frakt-
fri (vid 100 sålda set,) sker normalt sett inom en vecka. 
Speditörens aviseringsavgift om kr 150:- tillkommer på 
samtliga leveranser. Denna avgift debiteras fakturan för 
varorna. Fakturan betalas inom 14 dagar.

•	 Fördela paketen med hjälp av sammanställningslistan.
•	 Packa paketen och varje säljares beställningslista i påsar.
•	 Varje säljare levererar och tar betalt av sina kunder.
•	 Sista redovisningsdatum står på säljschemat som 
	 varje säljare har fått. 
 
FÖRTJÄNST.
Behållningen för er är kr 40:- per sålt set. Det är mellan-
skillnaden mellan försäljningspriset till slutkunden och 
priset ni som kund blir fakturerade. Skulle inte alla prover 
bli sålda returneras dessa på er bekostnad. Säljer man 
färre än 100 paket tillkommer vid leveranstillfället 
gällande fraktkostnader.  

ÖVRIGA VILLKOR.
Varje set säljs för kr 160:-. Strumporna levereras i 
2-pack eller 3-pack och ett ”set” motsvarar 2 st. förpack-
ningar, d v s 4 eller 6 par strumpor.  Trosor och kalsonger 
levereras i 1-pack och ett ”set” motsvarar 2 st. 1-pack. 
Provkollektionen behålls och blir en del av den totala 
leveransen. Ångerrätt gäller enligt distansavtalslagen. Inne- 
börden är att kunden kan ångra sitt köp inom 14 dagar. 

SÅ HÄR GÅR DET TILL ATT SÄLJA PLAYOFFS PRODUKTER

We make sports grow
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525 five to five














525 five to five 
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
 
 

 




Playoff, strumpa “Extreme active feet”. 4 par kr 160:-. 
(80% bomull, 15% polyamid, 5% lycra.) Vår bästa strumpa! 

Mycket slitstark funktionsstrumpa som passar till träning 
och arbete. Kardad bomull för slitstyrka, förstärkt sula i 
frotté, extra resår vid hålfoten och bredare resår på vaden 
för att hålla strumpan på plats, funktionskanaler på ovan-
sidan samt vristen för att släppa ut fukt. Finns i vitt och 
svart. Tvättråd 60°. Storlekar 31-35, 36-40 och 41-45.

Playoff, strumpa ”Sneaker active feet”. 4 par kr 160:-. 
(80% bomull, 15% polyamid, 5% lycra.) Mycket slitstark funktions-

strumpa som passar till träning och arbete. Kammad bomull för 
slitstyrka, förstärkt sula i frotté, funktionsstickning på ovansidan 

samt vristen för att släppa ut fukt. Finns i vitt och svart. Tvättråd 
60°. Storlekar 31-35, 36-40 och 41-45.

Playoff, strumpa ”Regular active feet”. 6 par kr 160:-. 
(80% bomull, 15% polyamid, 5% lycra.) Snygg, slitstark 
strumpa i lite tunnare kvalitet som passar såväl till var-
dag som fest! Kardad bomull för slitstyrka och mycket 
följsam för att sitta bra på foten hela dagen. Finns i vitt 
och svart. Tvättråd 60°. Storlekar 31-35, 36-40 och 
41-45.

Playoff, damtrosa ”Seamless”.  2 par kr 160:-. 
(96% microfiber och 4 % elastane). Mycket mjuk, följsam 
slitstark trosa i microfiber utan sömmar som skaver för 

bästa komfort. Passar till träning och vardag. Finns i vitt och 
svart. Tvättråd 60°. Storlekar S/M (36-40) och L/XL (42-46)

VÅRA MODELLER

Playoff, herrkalsong ”Seamless”. 2 par kr 160:-. 
(96% microfiber och 4 % elastane). Mycket mjuk, 
följsam slitstark kalsong i microfiber utan sömmar som
skaver för bästa komfort. Passar till träning och vardag. 
Finns i vitt och svart. Tvättråd 60°. Storlekar S/M (46-50) 
och L/XL (52-56) Juniorstorlek finns i svart (134-164 cl) 



Briggvägen 9, 865 32 Alnö, Telefon: 076-777 1 555
Mail: info@playoffsportswear.se • www.playoffsportswear.se

Pontus Frivold,
Marknadschef Sundsvall Dragons 
och assisterande landslagscoach.

“Vi har ett samarbetsavtal med  
Playoff sportswear och är trygga 
med deras produkter och kvalitet.  
Vi ser det som en bra inkomstkälla 
för våra ungdomslag”

Elisabeth Högberg, 
Playoff sportswear. 
“Vi vill ge föreningslivet och idrotten 
möjlighet att utvecklas. Ett koncept 
med högsta kvalitet på produkterna 
i kombination med en bra förtjänst 
har visat sig framgångsrikt! 
Lycka till med försäljningen!”

BÄSTA INTJÄNING 

BÄSTA KVALITET 

MYCKET SLITSTARKT 

BÄSTA KOMFORT 

SKÖNASTE UNDERKLÄDERNA 

OCH STRUMPORNA

LYCKA TILL!

FÖRVERKLIGA ERA MÅL: CUPEN, RESAN ELLER TRÄNINGSLÄGRET 


